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NEUBRANDENBURGER ZEITUNG

Vorstellung im Silicon Valley
im Fiinf-Minuten-Takt

RISIKOKAPITAL Die Firma r! R

Northbit hat sich in den
USA prdsentiert. Die
Softwarebranche trifft
sich in Neubrandenburqg.

VON JORG SPREEMANN

NEUBRANDENBURG. Rico Wiese
weifl jetzt ziemlich genau, warum
Firmen wie Facebook, Google oder
Apple ausgerechnet in den USA ent-
stehen und sich rasant entwickeln
konnen. Wie junge Unternehmer
mit guten Ideen schnell an das be-
notigte . Startgeld* kommen, erleb-
te der Chef der Neubrandenburger
Softwareschmiede gerade in Palo
Alto in Kalifornien. .Die Stadt be-
findet mitten im Silicon Valley,
dem Zentrum der USComputer-
branche. Dort haben auch die wich-
tigsten Geber von Risikokapital
thren Sitz*, so Wiese. Neun so ge-
nannte Start up-Unternehmen aus
Berlin und Northbit aus Neubran-
denburg waren auf Initiative der
Wirtschaftsfordergesellschaft der
Bundesregierung in den Staaten.
Motto: ,Ostdeutscher Einfallsreich-
tum trifft Westkisten-Kapital *

Fir Wiese sind Geschaftskontak-
te in die USA mittlerweile Alltag.
Seit 2010 entwickeln er und seine
20 Mitarbeiter Software fiir einen
USMediengiganten. Die Neubran-
denburger Programme tragen da-
zu bei, dass Musik, Filme oder auch
Spiele per Internet vertrieben wer-
den konnen. Der Auftrag bindet
heute laut Wiese rund 40 Prozent
der Northbit-Kapazititen. Dieses
Tempo hat Folgen: .Wir brauchen
Kapital®, erlautert der 30-Jahrige.
Die Produkte wirden komplexer
und muassten breiter vermarktet

NORTH3'Z

ENTWICKLUNG

Northbit-Mitarbeiterin Janina Ballali hat in 30 Sekunden das Unternehmen

in Palo Alto vorgestelit. Geschiftsflihrer Rico Wiese ist zufrieden.

werden. .In unserer Branche geht
alles rasend schnell. Wenn man
nicht zagig genug wachst, wird
man iberholt®, weil® Wiese.

Ob die US-Risikokapitalgeber
.angebissen® haben, wird sich bald
zeigen. Wiese hat ein gutes Gefahl
und viele Kontakte mitgebracht. Er
hatte in den USA genau finf Minu-
ten Zeit, sein Unternehmen zu pra-
sentieren, danach beantwortete er
noch fanf Minuten lang die Fragen
der potenziellen Investoren. Ein So-
fortergebnis: Eine _Bonusrunde'
am folgenden Tag mit einem Auf-
tritt vor 100 Geldgebern® far den
ansonsten Eintritt gezahlt werden
miisste. Hier hatte Wieses Mitarbei-
terin Janina Ballali genau 30 Sekun-
den fiir die Firmenvorstellung.

<Dort fallen die Entscheidungen
schnell und missen nicht wie bei

foc =

uns bei Fordermitteln dber einen
langen Behordenweg laufen®, ver-
gleicht Wiese. Der Erfolg werde in
den USA einfach schneller organi-
siert - mit hoherem Risiko. .Dafiir
ist es aber auch kein Makel, wenn
jemand mit seiner Firma krachen
geht®, meint er. Die Entwickler in
den USA seien nicht kreativer als
die deutschen. Im Gegenteil: .Unse-
re Ausbildung hier ist die bessere.®

Wie In den USA junge Firmen Tl-
nanziert werden, darber wiil Wie-
se heute bel elner gemelnsamen
Abendveranstaltung der IT-Inltla-
tive MV und der Software-initiati-
ve Neubrandenburg berichten.
Das Treffen, zu dem IT-Unterneh-
mer herzlich eingeladen sind, be
ginnt um 18 Uhr Im Radisson Blu
Hetel In Neubrandenburg
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